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不一样的暑假，养成健康生活习惯
500名社区小义工为健康代言

文 易无花

7月 8日，上海市“海聚英才”系列品牌
活动“太创未来 蓝鲸入海”2020 中国太
平洋保险校园扩招行动正式启动。中国太
保在 2020 年已录取 500 余名应届生的基
础上，再次面向全球高校扩招 700 名本硕
博应届生，提供了涵盖科技、保险、养老、
投资、健康等领域岗位，招录包括 IT、金融
保险、数学统计、社会学、医学、护理学、传
媒等领域的优秀海内外应届毕业生。
此次专场招聘会由上海市人才工作协

调小组办公室、上海市教育卫生工作委员
会、上海市教育委员会、上海市人力资源和
社会保障局、上海市国有资产监督管理委员
会共同指导，中国太平洋保险（集团）股份
有限公司、上海市学生事务中心联合主办，
通过网络方式向全球直播。中共上海市委组
织部副部长、上海市人才工作协调小组办公
室主任冷伟青出席并讲话，市教卫工作党委
书记沈炜出席活动，2000 余名高校学子在
现场和“云端”参加。

中国太保全球直播
启动 2020校招

文 易无花

7月 11 日，中国太平首届“吉象节·太
平客户节”开幕式在上海举行。中国太平保
险集团董事长罗熹通过视频发表题为《保
险要为大众健康服务》的致辞；上海市金融
工作局、上海市保险同业公会等单位有关
领导，集团总经理王思东率集团相关负责
人，以及太平人寿、太平财险、太平养老等
子公司主要负责人出席活动。
经历了一场疫情，人们更加关注家人

的健康与家庭的保障，对于幸福美好的生
活也有了更多期待。在这个特殊时期，中国
太平保险倾力举办首届客户节，从客户家
庭成员的多样化需求出发，打造了“关爱万
家”“智享万家”“悦动万家”三大主题板
块，与千家万户一起见证成长、畅想未来，
实现“共享太平”的美好愿景。

中国太平启动
首届“吉象客服节”

□记者 崔烨

应中德安联人寿保险公司的邀请，安
联首席经济学家卢睿德(Ludovic Subran)
在“招募安联合伙人”线上事业说明会上
在线分享了安联集团经济研究中心对
2020 和 2021 年全球经济的预期和展望。
在谈起中国经济前景时，卢睿德认为

中国将是第一个走出疫情的国家。他说，
“中国是最迅速采取一切必要行动来维护
经济的国家之一。得益于严格的封城、保持
社交距离等限制病毒的传播的有力举措，
所遭受到的冲击相对较小。”安联首席经
济学家预测，2020 年，中国经济增长可以
达到 1.8％，2021 年，中国将迎来明显复
苏，经济增长预计将达到 8.5％。
卢睿德在演讲中，再次强调了疫情后

保险市场的增长潜力。“疫情也会让人们因
危机而增强的风险意识，以后可能会转化
为风险保障需求的增长。保险行业要致力
于提供更全面、更简单的解决方案。”对于
中国保险市场来说，一方面，新兴的中产群
体将极大地扩展中国保险市场规模，提高
保费收入。另一方面，中国未来几十年将面
临人口老龄化，公众对个人养老和寿险产
品的需求也会不断增加。“未来中国寿险行
业将持续增长。”对此安联首席经济学家卢
睿德充满信心。

金融家

安联首席经济学家预计
中国将首先“走出疫情”
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□记者 崔烨

7月 17 日、7月 18 日，《新闻晨报》《社
区晨报》携友邦保险有限公司上海分公司在
上海发起“AIA健康运动社区小义工，我为
健康代言”活动，来自长宁、黄浦、虹口、静
安、浦东的 500 名少年儿童叩开邻里大门，
在送上健康防护口罩的同时，发出健康生活
习惯的倡议。

小义工倡议养成健康生活习惯

在保证公众场合不聚集的情况下，友邦上
海以保险宣传月为契机，联合上海新闻晨报社
区传媒有限公司组织了“友邦小义工进社区”
活动，活动邀请社区小居民分享夏日健康知
识。“小义工活动报名非常积极，如何在疫情
中为孩子的暑期生活取得平衡，而不再执着于
宅家打游戏，鼓励更健康的生活模式也是我们
一直希望做到的，友邦保险的这次活动是很好
的契机。”社区工作人员沈女士表示。

来自静安外小一年级的殷岳灵小朋友
通过这次的倡导活动，已牢牢记住《倡议
书》的内容：“进入盛夏，建议您少吃烧烤，
少喝啤酒；晚餐时间距睡觉时间长一些；坚
持少盐少油少糖的健康生活。”而邻里们也
在小朋友真诚的倡导下，在《倡议书》回执
上郑重签下自己的名字，与小朋友约定健康
生活每一天。
7 月以来，友邦上海还响应行业号召，

积极组织内外勤带动社会大众共同参与
“保险扶贫健康操”活动，通过健康运动转
化步数进行重点地区的扶贫捐赠，履行保险
行业社会责任的同时，更引导大众共同养成
健康生活及运动的习惯。据悉，友邦于 2017

年开创性推出的“健康友行”移动健康管理
平台，以APP 的形式深入客户的日常生活，
通过平时的健康知识积累和习惯培养，帮助
大众从生活方式上做出改变，迎来全面的健
康生活，APP 至今已收获了众多用户的广
泛好评。
调研数据显示，相较平台刚上线时，

用户的日均步数增加了 2.5 倍，91%的受
访用户表示健康友行 APP 对自己的健康
有正面影响，其使用时间越长，健康指数
与等级提升比例越高，友邦通过“健康友
行”平台，激发客户进行自我健康管理的
创新策略已初见成效。2019 年 11 月上线
的新版“健康友行”，不仅新增运动视频、
睡眠改善方案等功能，客服模式也全面升
级，引入了人工智能客服为用户提供更为
便捷、高效的服务体验。同时，为了丰富与
客户的互动，友邦也正在建立“健康友行
生态圈”，与诸多知名品牌开展合作，提供
更个性化的健康生活管理服务，引领健康
生活方式。

升级老客户健康保障计划

友邦也研发了很多引领市场的保障产
品，在过去一年里友邦为新单客户提供了超过
1600亿的重疾保障和近 1万亿的医疗保障，
作为关爱客户的众多举措之一，友邦保险还宣
布：将对营销员渠道智选康康（2019）系列保
险产品的持有老客户提供保险利益的升级。
2020 年 7 月 1 日至 9月 30 日，智选康

康（2019）系列营销员渠道优选老客户可受
邀参与《激情盛夏，火热升级－ 友邦智选康
康回馈计划》，原产品在费率不变的情况下
保险利益将有所提升。《友邦智选康惠

（2019） 医疗保险》、《友邦智选康惠荣耀
（2019）医疗保险》和《友邦智选康逸荣耀
（2019） 医疗保险》可升级至对应的新产
品。其中《友邦智选康惠（2019）医疗保险》
的基本保险金额将从 60 万元提升至转换后
产品的 100 万元。三款产品对应的转换后产
品的指定门急诊费用补偿金最高给付限额
将提升、住院前后门急诊的时间范围从住院
前 7 天和出院后 30 天调整为住院前 30 天
和出院后 30 天。同时，医院范围包含“上海
市质子重离子医院”。客户可享有升级前原
产品同等保费，并获得免核保立即转换的便
捷流程。成功提交转换申请的客户还可获取
“微医服务包”，免费获取 4 份线上极速问
诊服务，给自己和亲朋好友更有保障的健康
服务。
同时，立足对重大疾病发病趋势，以及客

户多元化、多层次的健康保障需求的深刻洞
察，友邦的旗舰产品“全佑”系列从产品设
计、客户需求等角度持续升级，不断优化解决
方案，切实满足不同客户群体多样化的保障
需求。友邦在今年五月全新推出惠享青春健
康保险产品计划，更长的交费期限、更低的交
费压力、更高的保障杠杆，为中青年们打造周
全覆盖百余病症，兼顾轻症与重症的健康保
障规划，聚焦黄金十年，在关键阶段提供重点
呵护，贴心缓解客户及其家庭的经济负担。
除了强化保障功能，友邦在服务领域亦

不断发力，锐意创新。伴随“全佑”系列的升
级，今年年初，友邦还正式推出了“愈从容”
重疾专案管理服务———通过一支拥有医生
护士从业背景的自有专属服务团队，以及涵
盖近 800 家医疗机构的友邦中国医疗网络
健康管理平台的优质资源，为客户提供长
期、周全且有温度的重疾专案管理服务。


