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08 金融
长风··

如果您有任何金融理财方面的

问题或者投诉建议，欢迎您在浦江财
富公共订阅号下留言。我们将在三个
工作日内及时回复，并邀请业内资深
人士为您量身定制理财产品。您可以
通过微信号 ：shanghaifortune2013,
或直接扫描下方二维码联系到我们。

快资讯

主笔记

□记者 崔烨

炎炎夏日，各家银行为了省去市民奔波
之苦，纷纷使出“大招”：通过优化客户网点
体验、便捷远程服务、科普金融知识等特色
服务让市民获得更高效、便捷、安全的金融
体验。

工商银行：30余张老旧存单获兑

近日，冯女士带着一本公证书、30 多张
老存单、存折和国债凭证来到工行金沙江路
支行寻求帮助。原来冯女士的祖父、祖母都
已过世，最近家中翻出了多张旧存单和国债
凭证束手无策，且她的父亲作为继承人因病
瘫痪，她作为父亲的监护人代为支取所有账
户。由于多为 1990 年代初期的存单，账号为
旧格式且非实名制，网点负责人得知情况
后，立刻着手为其查询存单状态。经过一番
梳理，网点及时向冯女士说明情况，由于非
实名制账户已被中止服务，需要笔笔补输实
名、核实信息才能够支取，仅业务需要填写
的凭证就多达 90 余张，预计操作时间约
6-7 小时。考虑到客户平时上班，网点迅速
给出解决方案，一方面耐心解释政策，指导
他们准备相关材料，另一方面安排周末时间
为冯女士办理相关业务。
第二周周末冯女士如约而至，网点已

提前准备好业务凭证资料和专门的窗口，
一切井井有条。由于冯女士的祖母过世已
经十多年，身份信息联网核查已经无信息，
又增加了业务的复杂程度，网点立即与相
关部门沟通相关情况，柜员和运营主管一
刻不停地办理相关业务，其他窗口的工作
人员空闲时也来帮忙，从早上 9 点一直忙
碌到下午 4 点多，终于妥善地为冯女士办

理完所有遗产继承，解决困扰了客户很久
的一件难题。

中信银行：一键接通全科医生

近日，中信银行“幸福专线”推出远程健
康顾问服务，客户足不出户就可以通过银行
获得全科专业医生的帮助。50岁以上的老年
客户如果有头疼脑热等常见病，可以免费拨
打中信银行客服电话，将会有三甲医院经验
丰富的医生一对一解答客户问题。据了解，这
是中信银行升级老年服务体系后，在健康方
面最受老年人青睐的项目，目前已有百余名
客户使用该咨询服务。
俗话说，“50 岁前人找病，50 岁后病找

人”。50岁一到，各种头疼脑热纷至沓来。受
疫情影响，去医院更是让人望而生畏。中信银
行在深入了解老年朋友的健康需求后，在
“幸福 +”老年服务体系的“幸福 +”健康模
块推出“专线一键接通全科医生远程健康顾
问服务”。50 岁以上的客户拨打热线，人工
客服直接转接全科医生，10 年以上临床经验
的全科医生将一对一解答客户问题，涵盖头
疼脑热等日常病、慢性病、骨关节疾病咨询。
专业医生每天 8:30—17:30 在线，一次问诊
时间可达 30 分钟，全面了解病情，提供科学

诊疗建议。贵宾客户还可享受 7*24 小时家
庭医生，慢病管理等更多专属健康服务。目
前，幸福专线已经接到了上百位老年人的咨
询电话，咨询内容聚焦在高血脂、高血压、动
脉硬化、肩周炎等老年常见病上，专业医生均
给予了悉心指导。

浦发银行：四招教你防伪技巧

近日，浦发银行上海分行在辖内率先举
办 2020 年“反假货币优秀讲师”微型赛课。
通过本次比赛，浦发银行全员反假的素质和
能力得到有益提升，并有利于落实人民币反
假知识的常态化宣传，维护健康的人民币流
通秩序。
据悉，自“微型赛课”征集令发布起，上

海分行青年员工们针对“反假”这一主题集
思广益，提炼反假实务经验、总结反假专业知
识点、从不同角度阐述反假货币的必要性。经
过对上报课题的汇总、筛选、评估，最终共有
12家支行成功入围“反假货币优秀讲师”决
赛。
备赛过程中，青年员工们热情饱满，在

初拟课题的基础上，大量查阅资料，让反假
货币的知识点更为饱满；通过一次次的头
脑风暴，促成演讲内容更为生动、形式更为
多样。决赛中，参赛员工从容上台，有条不
紊展开演讲，并借助着各种多媒体工具，在
台上一一秀出风采。有以自身经历为出发
点，为大家形象化地揭露当下假币作案手
段，凸出“一摸、二看、三听、四测”的人民
币防伪的小技巧；有以热议话题“地摊经
济”为抓手，引发货币反假的新思考及创新
思路；也有以社会公众普遍对假币上缴心
态的分析为切入点，探讨对假币收缴流程
的思考及反思。

□记者 崔烨

上海书展近日在高温天中闭幕，官方数
据统计人均消费同比增两成。都网络时代了，
我们有朋友圈、有社区、有抖音，加上防控疫
情的考量，本届书展不少新书都采取云发布
会了，为什么我们还离不开书籍？
世界上所有的一切都在书里；世界上没有

的一切也在书里，把宇宙放在书里还有富余。
看书比较多的人，吸收的养分也会比较

足，所以在表达的时候会更鲜活。如果你要写
广告文案，在描绘色调的时候，可以说海洋
蓝、沙漠黄、森林绿。一个比较小众的日本服
装品牌在中国销售 500种颜色的铅笔，名字
念起来就有了朗诵的感觉：日本海的渔火、杨
贵妃的梨花白、故宫的夜、天女的羽衣、京都
的屋根瓦、长谷寺的牡丹……
很多时候我们看到一个人想表达的意见

很多，但是说话很糊涂，很可能是因为他说的
不是自己的话。读书有什么用呢？就是让你学
会正确地表达。看人物传记、访谈，看你关注
的人，看他的时间用在哪里，看他关切怎样的
话题，看他在选择面前如何取舍，看他为什么
事情付出……能够让我们进行代入式思考，
丰富自己的人生。
看书比较多的人，往往更容易宽容和理

解别人，远离偏见。比如阅读一本聚焦抑郁症
患者的书，你会发现：大部分健康的人就像一
块新的电池一样，它续航能力很强，可以用来
完成起床、出勤、上班、讲笑话、约会、打游戏、
做运动，到晚上睡觉前可能还有很多电，他们
躺下去睡觉，新的一天电量又满了。而你如果
病了，你的电池就受到了损坏，如果你用它出
门见了下朋友，你就不够电量讲笑话了，你今
天做的唯一一件事可能就是出门见朋友了。
通过书本，你不需要通过专业医师也能理解
慢性疾病，更能够领悟到每一丝爱意，都是修
复的良药。
看书与刷手机较大的不同是，它更容易

让你安静下来，变得敏感。当今世界，我们的
high 点越来越高，带着见多识广的淡漠，不
主动调动善于捕捉的眼睛和敏锐的头脑，即
使走到再远的地方，也不过是身体在远行，
心灵在沉睡。而一部散文集，能够让你安定
下来，即使每天在同一个地方醒过来，做着
同样的工作，见到同样的人，去同一家餐厅
吃饭，在同一个时间结束一天的工作，都不
是绝对的重复。每天在进行的事，推进一点，
多一点成就感。每日多读一页书，把家居陈
设换换地方，或者换个发式，又是一个全新
的世界。
一本好书更是一盏励志明灯。让我用一

本特别的日历书里的一段话作为结尾：“我
们已经进入更复杂、更智能、知识密集度持续
增加的世界。这样的世界，需要我们有能力维
持自己的良好状态，比如健康、稳定的情绪、
持续的输出，还需要我们有能力为几年后储
备才能。新品质、新才能的建立，坚持至少一
年，就会成为坚定的习惯。坚持，不再只是少
数人追求卓越的能力，已经变成基本要求。”

我们为什么要读书

友邦“分改子”获批
外资独资寿险首例落地

文 石佳盈

8月 18日，友邦保险宣布，友邦人
寿保险有限公司已正式获得营业执
照，并在上海隆重举办成立揭牌仪式，
成为中国内地首家外资独资人身保险
公司。
作为首家获批的外资独资人身保

险公司，友邦人寿的成立标志着中国
金融业新一轮对外开放迎来又一个标
志性时刻。如今，走过百年征程的友邦
积极响应政策东风，再次落“沪”老
家，成为首家外资独资人身保险公司，
上海与友邦的连结也因此更加深入和
紧密。
在不断开拓前行的同时，友邦

亦时刻关注所处时代及客户需求变
化，打造出符合市场趋势的产品和
服务，持续引领行业发展。长期以
来，友邦始终坚守“保障为本”的核
心理念，率先定位为“保障专家”。
如今，面对行业和客户需求的快速
发展，友邦又进一步转变为客户信
赖一生的“健康及财富管理伙伴”，
重新定义保险在客户生活中的角
色。
同时，作为营销员渠道的引领

者，友邦始终坚持营销员品质与发展
之路，在行业追求“粗放式”增长之
时，开创性地推出 “卓越营销员策
略”以及“营销员 2.0”方案，高度重
视品质发展以及从招募、培训、专业
发展等各个阶段对营销员素质的培
养。在行业深度转型的当下，友邦更
针对保险营销渠道的发展瓶颈，将渠
道策略从营销员 2.0 升级到 3.0，把
注意力转移到客户价值上来，更加强
调提供高品质、专业有温度的服务。

三伏天银行便民特色服务不断


