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如果您有任何金融理财方面的问题

或者投诉建议， 欢迎您在浦江财富公共

订阅号下留言。 我们将在三个工作日内

及时回复， 并邀请业内资深人士为您量

身定制理财产品。 您可以通过微信号：

shanghaifortune2013, 或直接扫描下方

二维码联系到我们。

主笔记

吃榨菜喝二锅头不等于消费降级

文 崔烨

中报季用数据确认了一些有趣的事情：

涪陵榨菜今年上半年靠卖榨菜赚了三个亿，

近两年股价涨幅超过 200%， 打败了 99%的

A 股公司；牛栏山二锅头，7 元一瓶，价格只

有茅台的 0.36%，股价涨幅却是茅台的 28 倍

……而前不久在美国上市的拼多多虽然争议

不断， 但一年销售了 2000 亿———中午吃榨

菜、出门靠摩拜、购物用拼多多，年轻白领真

的消费降级了吗？

才怪。

中国银联联合京东金融发布的《2017 年

消费升级大数据报告》 显示：90 后人群消费

增长最快，达到 70 后增幅的两倍，年均消费

3年来增长了 2.7倍。购物、餐饮、娱乐为日常

消费的最主要场景， 其中购物消费占据日常

支出近一半。

我的前同事是跑时尚圈的记者， 她坚决

摒弃使用信用卡。 我很好奇地问过原因，她

笑： 我已经月光了， 一透支开了头就收不住

了。 我渐渐理解了她的意思，时尚圈最 in 的

一根包包背带要几万元，时尚编辑、记者月入

万元左右， 但每天与这些动辄五六位数的消

费品在一起， 还要考虑到社交必须的面子问

题，要捂牢荷包真心不易。

我们上周策划了一个汽车消费金融的稿

件，文章本身是中性的，但在采访时发现有不

少年轻人更愿意以一成首付———6 万元先去

拥有一辆宝马， 此后 24 个月每月还款 7000

元，最后再支付一笔尾款———虽然总成本比直

接购买或分期贷款要高出不少，但也算是一个

金融方案。 让我们深深感到忧心的是，这个年

轻的被采访人刚到上海工作不久， 几无积蓄，

目前月薪 10000元， 公司所属行业是广告设

计，规模不大职位也并不稳定，而他抱着“我

们这行就是要体面” 的心态透支了自己的消

费能力，仅租房租车两项就把自己给月光了。

后来我也阅读了一些相关的报道， 已经

有媒体称这批伴随着中国 GDP 高速成长的

年轻人为“三无青年”———无房无孩无贷款，

是这个时代造就的天生购物者， 对未来充满

了无畏的乐观。“三无青年”拿着并不丰厚的

薪水，却尽力追逐中产的品位和生活方式，更

可怕的是还以此为荣，导致没有存款、透支消

费甚至负债累累。

也有人趣称是科技弱化了人们用现金支

付时会产生的“疼痛感”，移动支付让你的财

富仅仅变成了账上的数字变动，加上各路商家

对购买便利度的改善，以视频、美颜、柔光甚至

4D技术的渲染加快了年轻人的消费决策。

然而， 消费高了， 幸福感却并未随之增

加。 今年上半年， 联合国连续第 6 年发布了

《全球幸福报告》，中国内地幸福感排名 86，

比去年 79名还略有下滑。欲望只是瞬间被满

足，瞬间之后又会变成更深的欲望。

老保单如何实现“更新换代”
文 崔烨

10年前购买的保额 10 万元的重大疾病

险，现在形同鸡肋怎么办？保险产品尤其是寿

险因为时间跨度大，保单动辄横跨几十载，难

以满足新需求。针对这些问题，近期多家保险

公司对老客户推出“升级”服务，如果使用得

当，能够用较少的成本增添更多的保障———

重疾险：按保额保障范围来升级

据市民李先生介绍， 他从前购买的几款

人身险额度已经难以应付如今不断上涨的需

求， 而如今重大疾病的发病概率却在不断上

升，令其非常苦恼。

以医疗险和重疾险为例，10 年前，10 万

元的理赔金额已经足以应付患病时所需的基

本支出。 而如今随着治疗费用逐年上升，10

万元早已不能抵消发生重大疾病时所需的费

用。 其次，目前患病的种类层出不穷，早期重

疾险覆盖范围较小，如何“微调”保险产品成

为市民心头之惑。

太平洋保险上海分公司个人业务企划部

副总经理刘俊在接受记者专访时表示， 我国

当前重大疾病呈现 “三高一低” 的趋势，即

“高发病率、高医疗费、高治愈率，以及发病率

愈发趋向低龄化”。 人们在生活中接触橡胶

制品、 工业制品越来越多， 生活压力越来越

大。 疾病的发病率呈现出不断增高和年轻化

的过程。面对这样的现状，过去风险意识较强

的客户， 其持有的重疾险保单无论从保额还

是覆盖疾病种类方面， 都已经无法满足现在

的需求。

为此， 太保寿险总公司现在已经着手开

展对于老客户的保障升级。 据悉，8月 3日至

9 月 30 日，购买太保“2014 款金佑人生”产

品的老客户，可以通过购买附加险的形式，同

时对原有保单的保额以及病种进行升级，本

次升级新增的疾病种类高达 40种。

国寿上海分公司个险部负责人表示，消

费者发现保额不够的时候， 可以考虑适当通

过加保或通过不同维度和不同方向去配置保

险产品种类。重疾险一般分为几种形态，第一

种是确诊即付，一旦发生重大疾病后，只要满

足产品内条款， 不需要任何发票即可获得理

赔；第二种是实报实销，根据发生疾病后实际

产生的医疗金额获得报销； 第三种是住院津

贴，根据实际住院时间，按照天数获得相应的

津贴补偿。

车险：调高第三者责任险保额

“十年前，第三者责任险是 50 万元保额

封顶，但现在开车如果不小心撞了人，100 万

元保额或许都不够赔。 ”司机张师傅反映。 记

者调查发现，保额不足不止出现在人身险上，

也出现在车险方面。

数据显示：按照最新的赔偿标准，一般情

况下在上海出全责交通事故， 致一人死亡的

最高死亡赔偿金约 125万元。

值得一提的是， 根据最高人民法院的规

定，交通事故或其它人身损害赔偿，应适用一

审法庭辩论终结时的上一年度标准， 并非事

故发生在哪一年就参考哪一年的赔偿标准。

另外，出现事故的同时，还会产生其他费用，

例如被抚养人生活费、住院伙食补助费、营养

费等 10余项费用。

平安产险上海分公司相关负责人表示，

对比 2014 年及 2017 年投保量，在第三者责

任险不同档次责任限额中，100 万元档次的

责任限额为选择主流，投保量占比 60%左右，

2014 年与 2017 年基本持平， 对于在 5 万

-50 万元档次的责任限额，2017 年较 2014

年投保量降低 27%左右，100 万元以上档次

的责任限额，2017 年较 2014 年投保量上升

24%左右。

责任险：小付出转移大风险

宠物责任险已有十几年的历史。 近年来

由于宠物越来越多， 随之产生的各种风险也

有所增加，宠物责任险才逐渐进入公众视野。

与宠物责任险类似的还有监护人责任

险，也就是俗称的“熊孩子险”，当被保险人

的未成年孩子（被监护人）造成第三者人身

伤亡或财产损失时， 保险公司在保险责任范

围内给予理赔。

这两个险种都属于个人责任险范畴。 通

过购买此类保险， 当被保险人的宠物或孩子

因过失发生意外事故并造成第三者人身伤

害、死亡或财物损失时，保险公司可以在保险

责任范围内对第三者进行赔偿。

“日常生活中的风险是很难预测和规避

的， 但是人们能够通过购买个人责任险将一

部分风险转嫁给保险公司， 可以避免产生过

大的经济损失。 ”长安责任保险上海分公司

非车险管理部总经理许青解释， 公司现在主

推的个人责任险种就是宠物责任险和监护人

责任险， 这也是老百姓日常生活中最容易碰

到的两种风险责任。

分红险：提高附加险保障额度

10 多年前市场利率较高，市民普遍比较

青睐集保险保障及投资功能于一身的分红

险，但这部分保险的保障功能相对薄弱，往往

无法满足投保人的保障需求。 但建议市民翻

翻手里的老保单， 有些保险公司在具体产品

设计时，可能会增加意外险、住院险等附加险

在里面，价格往往十分低廉。

国寿个险部资深理财师对记者表示，根

据国家大的经济形势，一是要降杠杆，二是要

转型升级，三是要讲保障。 从这些角度来说，

理财保险中的理财功能现在可能会被放到一

个更次要的作用， 更多的要体现保险回归保

障。

“以往万能险在产品设计时，先具有一

个定期的和一个终身的产品结构， 同时配

上了分红的功能， 但其实不具备太多主要

的保障功能的。 最近精算部也加入了很多

保障元素， 比如有针对女性的重疾险和男

性的重疾险， 同时也增加了航空意外险或

者是人身意外多倍给付的功能等。 ”理财

师介绍， 近年保险产品设计趋势是保障比

重不断增加， 但市民还要结合自己的实际

需求加以调整。

对于已经每年定期购买某款重疾险的消

费者来说， 是增加保额还是另外购买新型保

险产品？国寿资深理财师认为，应该从实际情

况出发， 保险产品的设计是与时俱进，10 年

前重疾险只能保障 10 种左右重大疾病，20

年前国内最为普遍的重疾一般为中风、 冠心

病、糖尿病和心脏病等，因此保险产品的设计

也是以此类病症为主。 然而目前则变为肺部

和消化系统为主的癌症。

目前， 新出重疾险已经能够保障 120 种

重大疾病。 因此，在选择保险配置的时候更应

从目前收入、家族病史等多方面考虑。


