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马上要续保自己的医疗险了， 却被代理
人告知从明年起， 肠胃疾病的理赔都将列入
除外责任。市民杨小姐怎么也没想到，只是把
医保卡借给表姐买了几次胃药， 却影响到了
自己的保险理赔。 对此，保险专家提醒，切勿
将自己的医保卡外借， 否则极有可能在自己
投保时被拒保，甚至遭遇拒赔。

保险专家提醒， 将医保卡借给他人配个
药看个小病， 看似不过是动用了本身自己也
用不到的余额， 但实际上却可能对自己的保
险投保和理赔产生十分严重的不利影响，轻
则被拒保，重则被拒赔。

医保卡的使用记录实际上是反映了持卡
者的既往病史，在购买保险时，健康告知环节
是需要被保险人提供既往病史的， 一旦医保
卡外借就会导致自己的就诊或买药记录中出
现了不属于自己的记录。 虽然保险公司不会
直接询问医保卡外借的问题， 但是日后一旦
在医保卡记录中发现有影响核保的内容，都
会成为投保人和被保险人不诚信的证明。 由
于涉及到道德风险， 风控严格的保险公司极
有可能直接拒保， 或者是像杨小姐碰到的一
样，将某些病种列入除外责任。

“更为严重的是， 由于违背了最大诚信
原则，即使一开始投保成功，如果保险公司在
后期理赔时才发现了医保卡记录中存在问
题，甚至可能会拒绝理赔，投保人不仅拿不到
理赔款，连保费都打了水漂。 ”保险专家进一
步指出。

如果您有任何金融理财方面的问题
或者投诉建议， 欢迎您在浦江财富公共
订阅号下留言。 我们将在三个工作日内
及时回复， 并邀请业内资深人士为您量
身定制理财产品。 您可以通过微信号：
shanghaifortune2013, 或直接扫描下方
二维码联系到我们。
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银行理财新规落地

起售点降至 1 万元“金领”的实际生活
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快资讯
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节前因为采访需要跟一群保险精算师同
吃住几天，算是近距离接触了这群中美“金
领”的日常生活。 本来我就想着娱乐休息时
不跟他们打扑克，因为占不到数学家的便宜，
但每天高强度的会议、交流、拜访让我们根本
就没有精力再“娱乐”，倒是这群代表着行业
未来走向的专业人才让我感触颇深———

精算师， 是评估经济活动未来财务风险
的专家，也是集数学家、统计学家、经济学家
和投资学家于一身的保险业高级人才。 无论
是国内的精算师，还是北美精算师资质，都需
要通过众多的科目考试和严格的行业审核才
能取得。作为专业人才收入有保障，也是各家
保险公司眼里的“香饽饽”，这群男士，往往
是女生聊天时的 “别人家的老公”———成功
多金的典范。

先说 A 君， 国内精算师资质， 一位 80
后，来自山村，幼年带着妹妹砍树劈柴，后凭
借努力和聪明考上大学， 后来继续在 985 院
校研究生毕业，自考了精算师，两年不到通过
了所有考试， 现任南方城市一小型寿险公司
的精算部总经理。虽然年薪近百万，但此次精
算师交流会是他第一次出国， 此君平日不好
美食，热爱徒步。 此次给太太、儿子带的礼物
都很实用，没有奢侈品、也没有包包。

B 君 1990 年生于北京，留学美国，北美
精算师资质，父母都在市级媒体工作，家庭殷
实，留学期间放弃了名校 offer（因为不提供
奖学金），而是选择了一所专业排名靠前、综
合排名略后的高校。然而拿全奖是有代价的，
他回忆当时一边上班一边考精算师资格证，
很是辛苦，但好在经济上比较宽裕，买了车考
了照，一有空就自驾出行，五年里基本驶遍全
美。 虽然拥有最硬的“北美精算师”资质，但
现在回到北京某大型寿险公司从最基础的工
作干起，每周埋头写行业报告、写 PPT。

C君是美方代表，60后， 外交官出身，曾
全面参与中国WTO整个谈判，资历深厚，因
为是“地主”， 会议闲暇便带我们“吃喝玩
乐”———吃遍各国美食：中国川菜、美国披萨、
波士顿龙虾、日料板烧、越南米粉……多以商
务套餐为主，好吃不贵，滴酒不沾，午间用餐
约半小时，晚餐不超过一小时。 我作为唯一女
性，受邀的唯一娱乐活动是：一起跑步吧？

此三君的共同点：没有恃才傲物、没有豪
车美女、没有日日笙歌，坐长途飞机一周差旅
只需一个登机箱解决问题， 日子过得当真有
点“素”。这就是大家羡艳的“金领”的日常。
他们当然不是消费不起， 只是不曾把精力放
在美食美酒上。

写下这篇记录， 算是打个金融行业的擦
边球，让大家看到那些“金领”人士的日常生
活：没有任何推崇或排斥，因为每个人都要选
择让自己觉得舒适的生活，不要让“别人的
生活”误导了自己。

现在的都市人往往有点“急”，怎么可能
在起跑线就赢呢，赢都是在终点的。从这个角
度看，张爱玲的话有争议，她说出名要趁早，
所以很多人拼命要流量， 然后像流星一样一
闪而过。但人的心智是需要时间滋养的，根基
打好了，你的每一步都有根。

医保卡外借后果严重
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9月 28日， 银保监会正式公布商业银行
理财新规 《商业银行理财业务监督管理办
法》，银行理财产品迎来新变化———

具体包括： 将单只公募理财产品销售起
点由 5万元降至 1万元； 不得宣传理财产品
预期收益率；个人首次购买时需进行面签；引
入冷静期， 银行应当在销售文件中约定不少
于 24小时的投资冷静期。

此次新规落地， 引起最大关注的即为新
规设定了单只理财产品销售起点， 将单只公
募理财产品销售起点由目前的 5 万元降至 1
万元，满足了资金量较少投资者的需求。

随着理财产品销售起点大幅降低， 银行
理财市场有望继续快速增长。 银保监会数据
显示，2018 年以来， 银行理财业务总体运行
平稳，6 月末银行非保本理财产品余额为 21
万亿元，7 月末为 21.97 万亿元，8 月末为
22.32万亿元。

此外， 根据新规， 商业银行发行理财产
品，不得宣传理财产品预期收益率，在理财产
品宣传销售文本中只能登载该理财产品或者
本行同类理财产品的过往平均业绩和最好、
最差业绩，并以醒目文字提醒投资者“理财
产品过往业绩不代表其未来表现， 不等于理
财产品实际收益，投资须谨慎”。

新规还要求，商业银行销售理财产品，应
当加强投资者适当性管理， 向投资者充分披
露信息和揭示风险， 不得宣传或承诺保本保
收益， 不得误导投资者购买与其风险承受能
力不相匹配的理财产品。

虽然网络日益发达， 市民们也已经习
惯了用在手机、电脑端进行投资。但新规延
续现行监管要求， 个人首次购买理财产品
时， 应在银行网点进行风险承受能力评估
和面签。

对此理财专家表示， 规定首次购买进行
面签，让买卖双方更有效地进行沟通，双方对
风险的认知也更加清晰。 这样可以避免投资
者作出超越自身风险承受能力的投资决策，
也避免银行把风险过大的产品卖给投资者。

新规同时要求，对于私募理财产品，银行
应当在销售文件中约定不少于 24 小时的投
资冷静期。 冷静期内，如投资者改变决定，银
行应当遵从投资者意愿， 解除已签订的销售
文件，并及时退还投资者的全部投资款项。

专家认为， 目前国内部分投资者还不够
成熟， 可能存在一些不够理智的投资者在情
绪不稳定的时候进行投资， 从而带来一些不
好的结果， 有一个冷静期能够避免不必要的
风险。


