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6月 26 日，浦发银行正式发布
自贸“兑呗”系列产品，“兑呗”产
品分为“避险兑”“增利兑”两个系
列，旨在通过自贸汇兑产品的升级
为企业客户提供更为优质和便利的
资金避险与增值服务。
据悉，“兑呗”系列共 15 项产

品，通过整合现已涵盖了自贸区与
境内外联动的一揽子汇率、利率的
套期保值产品帮助客户主动管理，
在规避风险的同时实现资金的保值

增值。其中“避险兑”产品系列是由
基础汇兑产品和期权策略组成，旨
在帮助企业在汇率避险的基础上，
优化远期结售汇汇率，锁定敞口，稳
定利润。“增利兑”产品系列则通过
存款配套远期，掉期或期权，帮助企
业在汇率避险需求的基础上，实现
资金的增值保值。以往企业通常需
要逐笔询价确认成交、交易环节所
需时间较长的困扰，现在只要通过
网上银行即可轻松化解，企业可以
实现结售汇线上实时成交，大大提
升了业务办理的时效。

主笔记

如果您有任何金融理财方面的问题或者投

诉建议， 欢迎您在浦江财富公共订阅号下留言。
我们将在三个工作日内及时回复，并邀请业内资
深人士为您量身定制理财产品。 您可以通过微信
号：shanghaifortune2013, 或直接扫描下方二维
码联系到我们。
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职业女性需要
什么样的丈夫

□记者 崔烨

资管新规发布以来，银行保本理财发行
量占比逐渐下降，保本理财产品逐渐退出市
场。据了解，5 月份银行理财产品共发行
10271 只，同比减少 15.09%，而且呈下降之
势，平均预期收益率跌至 4.24%。虽然收益普
降，但投资门槛也低了不少，比起以往动辄 5
万元、20 万元起，各大商业银行均有“1 元起
售”的理财产品———

传统理财收益持续走低

“我习惯在手机银行 APP 上买理财产
品，以前运气好能买到 5%以上的，最近翻来
翻去，都在 4.3%左右，有的还要求起始投资
金额在20万元以上。”南京银行用户王小姐
告诉记者，对于理财产品收益率下降，她有比
较明显的“体感”。
根据普益标准统计，5 月银行发行的封

闭式预期收益型人民币产品，平均收益率为
4.13%，较 4 月下降 0.04 个百分点。下降的
不仅是理财产品的收益，还有理财产品的发
行量。普益标准数据显示，5月有 390 家银行
共发行了 8649 款银行理财产品，产品发行
量比 4 月减少 636 款，5 月银行理财收益持
续跌至 4.13%。业内人士表示，去年资管新规
推出后，银行都在压降传统预期收益型理财
产品的规模。
光大银行北京分行私人银行部投资顾问

杨梓萌表示，去年人民银行资管新规推出以
后，预期收益型的理财规模都在压降，但净值
类的新理财发售量逐渐上来。在去年年底的
时候，净值化的产品占到所有产品的 20%左
右，截至目前，已经达到了将近 40%。

很多投资者已经从购买传统理财产品
转向净值型理财等新产品。普益标准研究员
余新月表示，理财产品数量下滑，主要是银
行理财近期处于一个净值化转型的过渡期，
近半年总体处于下降的趋势，从产品结构
看，传统预期收益型产品发行量下降的降幅
较大。有理财专家预计，由于市场流动性持
续宽松，市场资金利率持续走低，加之银行
理财转型压力，短期内银行理财收益率走高
的可能性不大。

新型理财最低一元起投

找不到合适的稳健型理财产品的王小姐
告诉记者，她很快接到了来自某银行静安支行
理财经理的电话，证实了由于资管新规的实
施，银行理财产品预期收益的确受到影响，但
理财经理还是建议王小姐选择APP 端的“净
值类产品”：“其实风险也不大，但预期收益会
比活期高3%左右。”

记者注意到，银行理财市场正在加速转
型，同时，各银行的理财子公司正在逐渐
开业，和以前相比，这些子公司推出的新型
理财产品门槛很低，有的甚至 1 块钱起购。
新型理财产品降低了投资门槛，很多产

品 1 元起购，相比传统理财产品 1 万元或
者 5 万元的起购金额，适合更广泛的投资
者。在期限方面，与传统理财不同，新产品
注重长期收益，未来会发行 10 年期的理
财产品。目前银行理财子公司刚刚成立，
在产品设计方面目前以稳健型为主，银行
理财子公司在产品投向上与之前相比有更
多的空间，发行的产品可以直接投资股市
和企业股权。
在成立子公司以后，和以前相比的话，在

投资的范围、产品的品种方面都比以前要多
了。真正发行这种股权的产品，基本上期限各
方面都与整个股权持有期间、整个企业的成
长相对应，为老百姓选择理财产品提供了更
多可选产品类别。

投资选择应理性和科学

打破刚性兑付的银行理财产品，“卖者尽
责、买者自负”。
多位银行人士提醒，投资者在挑选新

产品时需特别关注“理财产品说明书”，仔
细阅读并熟知相关条款，尤其要重点了解
产品类型、风险等级、投资对象（所投资
产）、投资管理人、发行方式、期限、认购起
点金额、业绩比较基准以及相关的销售手
续费率。
其中，业绩比较基准应是关注的重点。根

据一款理财产品过往的业绩或者本类别的所
有产品的历史业绩，对其可能达到的收益率做
出预估，给未来收益设置“小目标”，即是业绩
比较基准。
业绩比较基准只能作为收益率的参考

值，真正的净值型产品的收益率会随市场
波动。业绩比较基准虽不再作为到期收益
高低的参考标准，但在一定程度上也反映
了管理者对产品投资的信心。据了解，不少
投资者购买理财产品并没有认真阅读“理
财产品说明书”，往往是在银行理财经理
推荐下，根据产品收益、期限等因素来做决
定。随着银行理财全面净值化，起购门槛虽
降低了，但投资者的选择也需要更加理性、
科学。
如有银行理财子公司计划布局大湾区

指数、科技创新类等多元化产品，而这些和
资本市场密切相关的产品可能收益率波动
会较大，非常考验银行理财子公司的投资
能力。对普通投资者来说也面临新的挑战：
须根据自身需求、风险承受能力、市场趋势
来选择银行理财子公司产品，合理配置资
产。

□记者 崔烨

从广告营销到巨幅海报，广告从来没有像今天
一样，这么广泛地表现出对职业女性的偏爱：手袋利
润已经占到全球奢侈品利润的 70%-90%，这一在
当代商业系统中无法被超越的地位，出于女性地位
的成功崛起；奶茶铺冰淇淋店永远方兴未艾，即便永
远在减肥的职业女性，也会在争分夺秒的午餐后给
甜品和零食单独留一个C位。
职业女性与其他人群有何明显不同？她们不会

在最该拼最该野的年龄，选择用宅、佛、丧来面对。职
场从来不是一条轻松的路，越有上进心的人越不轻
松———20多岁初入职场的时候，以为 30 岁会长成
理想的模样，而 40 岁世界就掌握在我们手中，然而
真到了 40岁，才是疑惑中重生的开始。
关于职业女性的家庭关系，有一个段子：在谷歌

搜索英文关键词“职业女性”加“丈夫”得到的结果
是：不要和职业女性结婚；而在百度上搜索中文关键
词“职业女性”加“丈夫”得到的结果是：职业女性
维护与丈夫关系的八招……真是危机四伏。
危机的后果导致职业女性感到自己处于一种孤

独的努力中，它慢慢地磨损掉一个人的自我定位，对
自身的疑问越来越强烈。这跟模特行业很像，一个朋
友的朋友身高 1.88 米，身材瘦削，长相如同漫画中
走出的英俊少年。当他作为模特参加巴黎时装周时
受到了无数情感暴击———在同一天不同品牌的面试
中，他被不同的人分别评价为：太瘦了；太壮了；长相
太主流了；长相太另类了；太成熟了；太幼齿了……
模特们会穿过整个城市，排队等候几个小时去见客
户，然后由于各种原因被随便地淘汰掉。而原因是无
止境的：一个模特可能太过商业化，太前卫，太青涩
或者太老，又或者可能一个人在一天里这几个原因
都遇到了。大部分的拒绝都是这样毫无原因，模特们

已经不再纠结于自己究竟哪里不好。
职业女性同样纠结，因为生活对她们的评定并不

仅限于工作，而最现实的障碍可能来自她们的丈夫？女
性承担了更多家庭责任，在有限的时间和注意力考核
之下，女性的生产率可能低于男性，尽管把女性有偿劳
动和家庭劳动加起来时，女性总体劳动时长高于男
性———这导致了另一个不幸的结果：休息时间太少，使
得已婚职业女性的幸福感降低，情绪障碍风险更高。
职业女性需要什么样的丈夫？答案很简单：践行

平等的丈夫。他会认同自己也需要平衡家庭和事业，
更好地分配自己的时间，而不是认为自己工作忙，就
可以理所当然不顾家庭———家庭事务不会自己消
失，孩子不会自己长大，当男性理所当然地放手，妻
子就必然投入了更多时间和劳动。
不管一个职业女性发起脾气来有多“王炸”，那只

是她独自太久，不免太累太脆弱。可如果丈夫就在身
边，这份脆弱也许会被保护好。

银行理财收益率普降
“一元起”理财有更多选择
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6月 28 日，太平养老 2019 年
客户服务节启动会暨中国太平新
时代企业文化体系推介会在上海
中国金融信息中心成功举办。总经
理彭毅指出，当前中国保险行业处
于前所未有的黄金发展机遇期。新
一届集团党委牢牢把握战略机遇，
提出了集团新时代发展战略，明确
了“国家所需、太平所向”的战略
导向，发布了新时代企业文化体系

纲要。
本次会议标志着太平养老 2019

年客户服务节正式启动。太平养老
2019年客户服务节以“感恩新时代，
共创新未来”为主题，面向广大客户
开展为期三个月的回馈活动。主要包
括四大“共享”服务系列：即以安全
教育为主题的“安享”服务，以健康
生活为主题的“康享”服务，以公益、
感恩为主题的“福享”服务，以与客
户携手美好生活为主题的“畅享”服
务。

太平养老启动
2019年客户服务节

浦发银行推出
自贸“兑呗”产品


